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Para la mscripcion de nuestro proyecic cebes llenar la siguiente ficha, una vez
dnllgencdmjn ia debes entregar al lider de tu nicleo emprendedor, para Que sea asignado ,
i lugar y clasificacion en la rueda de negocios y

Descripcion de tu empresa

Es la informacion basica de la empresa y debe incluir su vision corporativa, quién eress
qgué ofreceras, qué necesidades de mercado intentaras satisfacer y por qué es viable
idea comercial :

Nichos de mercado deseados
Es una de las partes mas importantes y debe tomar en cuenta el tamafio actual y las
tendencias del mercado. Una vez que el nicho esté definido, describelo mediante 1a
geografia, la dimension de la empresa, la organizacion del negocio, el estilo de vida, ol
_la edad, la ocupacion y demas caracteristicas necesarias para retratar a las
empresas o consumidores que probablemente compren tu producto o utiicen tu servicio.
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Plan de negocios v lanzamiento

Posiclonamlento del negocio

Esto constituye la identidad de la empresa en ¢l mercado: s la fonma en que deseas que
&l mercado y la competencia perciban tu producto o servicio. ; Qué hace que t producto
0 S8VICIO Sea Unico?, ; Qué necesidades del cliente cubre?, ; Como deseas que la gente
PErCiba Ws productos o Senvicios? y 2 cOmo se posiciona la competencia?,

Compatencis

E51a nklica sl los producios y servicios son adecuados para el entormo compatitivo. Sila
ncluyes, damostraras que entiendes ka industria y @51as preparado para hacer frente a
algunos de los obstaculos que encontrard la empresa. Describe brevemente las
principales compafiias do la competencia, Las evaluaciones deben incluir comentanos
solve los modos en que éstas satisfacen y no tas necesidades de 1os clien

tes. Explica por
Qué plensas que tu empresa puede oblener una participacion del mercado

Costo de produccion y desarrollo

En m pare el presupuesto entra en accién. Deberd Incluir el Costo del disefio del
PFOtORIPO y 105 gastos de su produccion en el caso de productos. En Cuanlo a servicios
debe levar los gastos de consultoria, ca :

” _ pacitacin, pr acén
Aaoguralo do incluir 1a mano de obra. Cua opar de matenal, olc.

_ ndo planifiques los costos, ds un
conBngencia que mencione qué ocurrira si hublera problemas como :m

dificultades para cumplir con 1os estandares de ia eMmpresa, errores, elc.
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NEGOCIOS

Ventas y Markoting

Describe tanto la estrategia como las tacticas que emplearas para jograr que los clientes
compren tus productos o servicios. Las ventas y la comercializacion son los eslabones
débiles de muchos planes de negocios, de modo que es importante que les dediques
odo el tiempo que sea necesario. Una seccién sobre ventas y comercializacion
solidamente preparada puede servirle como hoja de ruta. También les asegura a los
posibles inversores que tienes un plan viable y 108 recursos necesarios para promover y
vender tus productos y servicios

Fortalezas gerenciales

Un buen equipo gerencial es capaz de tomar una Uoa, aumque sea mediocre v haceria
volar. Este apartado del plan de negocios se rafiere a la direccion de 13 ampresa que debe
mostrar claramente gue ef equipo que formasts o formards, es un equipo ganador. Es
Bsencial que cada integrante tenga el talento v la e xpenencaa pertinentes al negocio

Para el lanzamiento Y publicidad de
lu proyecto emprendedor, tenemos
regias establecidas para wovitar
desorden Y contaminacion visual en

el colegio, tu profesor te informar.
cerca deltema. .




Alad o -2

B e A ) S—

Ahoro trabgjoremos en el lonzomiento de tu empreso en nuestra rueda de negocios escolor.

£l comité emprendedor de tu close y el del colegio te asignaran los eSpacios ¥ medios de
comunicacion, donde hards los octividades simuladas de publicidad. Recuerda que la creatividad
e innovacién en tu campafia generard mefor recordacién y por lo tante mejores resuitados.

Diligencio el sigulente formulario:
1.-Frilosofia de tu empresa:

2.~ Llemade Campaia:

3.~ Imagen o logo de tu producto:

4. Plan de medios paro ef lanzomiento de tu compana.

5 -Analisls de alconce de tu campoiia.

6. -invitodo especial, interoccion con o comunidad:



